Coragem, resiliéncla e acao:
Ultimo painel do SC Que D&
Certo trouxe insights
importantes para o mercado

No ultimo evento da edicao, o SC Que Da Certo apresentou cases
de empresas 100% catarinenses que se reinventaram no mercado e
contribuem com a ascensao da economia no Estado. Evento tem
apoio do CREA-SC e participacao dos profissionais da drea
tecnolégica do estado do estado
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Vocé sabia que Floriandpolis é considerada a segunda melhor
cidade para se empreender no Brasil? 0s dados, apontados no
Indice de Cidades Empreendedoras feito pela Endeavor em
parceria com a Escola Nacional de Administracadao Publica
(Enap) no dltimo ano, projetam a capital catarinense em nivel
nacional e até mesmo internacional. Sao inUmeros os cases de
sucesso, desde setores mais tradicionais, como a industria,
até solucdes tecnolégicas. Nao a toa a capital conquistou o
apelido de “Ilha do Silicio” brasileira.

Acesse o canal do SC Que Da Certo e confira histdrias
inspiradoras de empresas catarinenses

Como reflexo da relevancia econdmica e do forte DNA inovador,
a capital de SC foi escolhida como palco do painel de
encerramento do SC Que Da Certo de 2022. Em mais uma edicao de
sucesso, o0 projeto que percorreu todas as regides do Estado —
reunindo mais de 2 mil participantes -, trouxe histdrias
inspiradoras com diferentes nichos de atuacao, reforcando o
proposito de contribuir com o crescimento de Santa Catarina.

“0 objetivo do projeto SC Que Da Certo é contribuir com o
desenvolvimento da economia do Estado através do incentivo do
empreendedorismo e da inovacao. Nesta temporada, com o tema
‘Inspirar para crescer’, buscamos apresentar cases de sucesso
de empresas 100% catarinenses. Foi um projeto que passou pelas
seis regides de SC com o espirito de inspirar as pessoas com
insights importantes para o mercado”, destaca Adriano Araldi,
diretor de mercado da NSC.


https://g1.globo.com/sc/santa-catarina/cidade/florianopolis/
http://scquedacerto.com.br/
http://scquedacerto.com.br/

Apresentado por Fabian Londero, ancora do NSC Noticias, o
evento contou com a presenca dos painelistas Diego Brites
Ramos, CEO da Teltec Solutions, Filipe Lima, cofundador e
diretor comercial e de marketing R.brands e Micheli Poli
Silva, CEO do Grupo Jureré. 0 d4ltimo painel foi realizado na
Federacao das Indlstrias do Estado de Santa Catarina (Fiesc)
nesta quinta-feira, 1.

Conheca os cases apresentados no evento:

“0 que faz a diferenca é a visao
empreendedora”

Em 1991 nasceu a Teltec Solutions, empresa de telefonia que se
tornou pioneira no mercado de nuvem a partir de uma mudanca de
estratégia da empresa, como reflexo de um desafio imposto pelo
mercado. Essa movimentacao iniciou apd6s a privatizacao das
telecomunicacbes, em 1998, e trouxe para a empresa alguns
obstaculos com o aumento da disputa no mercado e a disruptura
dessa demanda com a chegada de novas tecnologias, como a
internet.

“Essa movimentacao teve um grande impacto na trajetdria da
empresa. Para se ter ideia, a Teltec contava com 180
colaboradores e esse numero foi reduzido para meu pai -
fundador da empresa — e outros dois colaboradores”, conta
Diego Brites Ramos, CEO da Teltec Solutions e o primeiro
painelista da noite.



=

Privatizag8o, entrada de
Novos players (internacionas)
@ avango tecnologico (intemet)

Diego Brites Ramos — CEO da Teltec Solutions — Foto: José
Somensi

Para o empresario, o que fez a diferenca para que a empresa se
mantivesse firme e voltasse a se destacar no mercado foi a
visao de empreender, detectando problemas e possibilidades no
mercado.

“Nascemos analdgicos com o propdsito de encurtar [J[Jdistancias
e fizemos isso[] levando telefonia [Jpara as pessoas. Mas a
partir da mudanca de estratégia, entendendo mais do mercado e
também estimulando colaboradores. Vocé nao consegue engajar e
Omotivar as pessoas até que vocé ajude-as a enxergar o
impacto”, reforca o empresdrio.

Para ele, um dos grandes segredos de uma empresa de sucesso é
o capital humano.



Uma dose forte de perseveranca

“Foi observando o comportamento do consumidor nas gb6ndolas que
comecei a entender quando e como sao tomadas as decisodes de
compra”, comenta Micheli Poli Silva, CEO do Grupo Jureré.

A segunda painelista da noite trouxe, em um relato emocionado,
uma histéria que mostra a importancia de se renovar no mercado
em que atua, mas, acima de tudo, mantendo o propésito e a
esséncia da marca. Estando a frente de uma empresa do segmento
de cafés especiais, um setor considerado tradicional, a
empresaria fala sobre as adversidades de se manter relevante.

“Com décadas de histéria, chegamos em 2010 percebendo que
estavamos em um looping e comecamos a minguar — principalmente
por ser um foco muito local. Naquela época, ainda nao tinhamos
tanta nocdao do potencial do nosso negdcio. Entretanto, em 2014
ja estava envolvida com associacdes de inovacao”, comenta.



Micheli Poli Silva — CEO do Grupo Jureré — Foto: José Somensi

Conectada as tendéncias do mercado a partir de estudos que
mostravam um crescimento de produtos em monodose, uma busca
crescente do consumidor, o Grupo Jureré se inspirou em
tecnologia asiatica, e o pai de Micheli replicou os filtros
individuais localmente.

“Fizemos o primeiro filtro compostavel do mundo, com
tecnologia desenvolvida pelo meu pai a partir da preocupacao
da logistica reversa”, destaca Micheli.

Para ela, o mais importante é acreditar no seu negdcio.

“Ficamos sete anos investindo. Me questionei algumas vezes se



conseguiriamos conquistar nossos objetivos, mas com humildade,
avaliando a concorréncia e perseverando, é possivel chegar
14", finaliza.

“Seja vocé o primeiro a destruir o seu modelo de negdcio”

Com um investimento inicial de R$ 10 mil, em um galpao de
cimento, a R.brands iniciou como distribuidora de uniformes e
equipamentos de seguranca e, a partir da movimentacao do
mercado, notaram a importancia de desenvolver marcas préprias.
Isso refletiu em um novo posicionamento da empresa.

“Somos uma casa de marcas de estilos de vida baseados em
atividades”, comenta Filipe Lima, cofundador e diretor
comercial e de marketing R.brands.
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Filipe Lima — Cofundador e diretor comercial e de marketing
R.brands — Foto: José Somensi

Fundada em 2011, atualmente a “house of brands”, como se
denomina a empresa, conta com mais de 2100 produtos, entre
vestuario, calcados, equipamentos e acessdrios e um nudmero
expressivo de crescimento: 40% na taxa anual média de
crescimento de receita nos Ultimos 5 anos.[]

0 empresario encerrou sua participacao com um conselho: Seja
voCcé o primeiro a destruir o seu modelo de negdciof].

Indices comprovam a relevancia de SC

No evento de encerramento do SC Que Da Certo, o presidente da



Federacao das Industrias do Estado de Santa Catarina (Fiesc)
destacou a importancia de iniciativas como essa.

“Esse evento é importante porque ressalta a importancia de
Santa Catarina em nivel nacional e até mesmo mundial. Somos um
Estado organizado e os indices comprovam: temos a menor taxa
de desemprego, estamos em constante crescimento acima da média
nacional, temos a maior expectativa de vida do pais.. Somos um
povo empreendedor e temos tido resultados bastante
expressivos”, comenta Mario Cezar de Aguiar, presidente da
FIESC.

Mario Cezar de Aguiar, presidente da FIESC — Foto: José
Somensi



Acesse o canal do SC Que Da Certo no Gl e conheca histérias
inspiradoras de empresas catarinenses.

Por José Somensi — fonte Gl

Leia também

7 licOes para todo o gestor: Painelista do SC Que Da Certo
compartilha dicas para 0S empresarios

Resiliéncia: Evento de empreendedorismo em Lages ressalta a
importancia de se reinventar no mercado

Além das agroindustrias: Cases na 4area de tecnologia

movimentaram o SC Que D& Certo no Qeste

DNA empreendedor do catarinense constréi o futuro pautado na
inovacao
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